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Jaky byl rok 2021 pro franSizovy koncept
NEXT REALITY?

Lonsky rok byl pro nas absolutné rekordni. Rostli jsme mezirocné o 100 %

v obratu celé sité. Obecné se dafilo realitnimu byznysu. Prestéhovali jsme se
do nové super moderni centraly na Obrachtova 5, v blizkosti metra ,,C“.
Rozjeli jsme naplno projekt druzstevniho bydleni Chytre bydlim, ktery zac¢ina
generovat velmi zajimava &isla a dokazeme tak obslouzit dal$i vyznamnou
mnozinu klientl kupujicich. Spustili jsme novy web a unikatni informacni
systém pro kazdodenni praci maklérd a manazerd. Reagovali jsme na situaci
na trhu a spustili nastroj pro prodej nemovitosti — web na ,realitni aukce®.
Ztrojnasobili jsme investice do ziskavani leadl, které nasledné predavame
jako prilezitost k obchodidim do nasich pobocek. Zdvojnasobili jsme
spolupraci s finanéni skupinou Partners a dokazali jsme desitkam klient(
pomoci v tizivé zivotni, mnohdy existencni situaci, v ramci spoluprace

s Ceskomoravskym realitnim fondem. Posilovali jsme i na centrale, privitali
jsme nové kolegy na backoffice, do marketingu a skvéelého kolegu na
akvizice a servis kancelafi na Moraveé.

Jak se vam dafrilo pobockové riast? Pokud vim, jen
béhem prvniho pololeti roku 2021 jste otevieli 8 novych
kancelari, pokracoval tento trend i ve 2. poloviné roku?
V minulém roce jsme se domluvili na spolupraci s 11 novymi partnery, v 8
krajich CR. Celkové pak plsobime v 54 pobockach ve vSech krajich.
Ziskavani partnert do spolupréace je jedna strana mince, druha strana je
etablovani partnera do systému, do byznysu, budovani tymu atp. Tento

proces je zejména v prvnich mésicich velmi naro¢ny (a nikdy nekoncici
proces) pro obé strany, ale vime, Ze si tim obé strany pomohou a budeme
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| lonsky rok byl poznamenan pandemii. Jak se dafilo
fransizantim tuto situaci zvladat?

Rust poptavky po nemovitostech, kterych je obrovsky nedostatek, jiz nékolik



let nebere konce a zene ceny do rekordnich hodnot, a to napfi¢ republikou.
Této situace jsme samoziejmé vyuzili i my, koneckoncl 100 % meziroc¢ni rlist
je toho jasnym dikazem. Privitali jsme v nasich radach dalsi desitky
spolupracovnik(, ktefi se postupné zabydluji na nasich pobockach.

Jak se podle Vas v sou¢asné dobé na realitnim trhu
podnika? VSude vidime rust cen nemovitosti, zpfisnéné
podminky pro ziskany hypotéky, rostouci Urokové sazby
- nemuze to negativhé poznamenat obchody
fransizovych partneru?

Aktualné se podnika velmi dobre, stale tu mame extrémni previs poptavky,
lidé maiji v bankach nastradano témér 3 biliény korun a nechtéji téZce
vydélané penize nechat sezrat vSudypfitomnou inflaci. Investice do
nemovitosti je z dlouhodobého horizontu jista, s nizkym rizikem, ale s velkym
pocate¢nim kapitalem. Dost mozna se mnou mnozi kolegové z trhu nebudou
souhlasit, ale v NEXT REALITY neocekavame nic mimoradného s dopadem
do realitniho trhu, pravé s ohledem na vyvoj ekonomiky, hypotécniho trhu,
rUstu sazeb, apod., a to pravé v kontextu obrovského volného kapitalu mezi
lidmi. Dlouhodobé pracujeme a reinvestujeme velké penize do ziskavani
byznysl pro nase pobocky, v tom je nase sila, to je pro zajemce o
fransizovou licenci zkratka zajimavé.

Jaké jsou plany ohledné dalsiho rozvoje?

| v letosnim roce planujeme rist, ovSem budeme preci jenom stfizlivéjsi, nez
v loriském roce, cilime na 25 % narUst a 20 novych partner(, oproti 11 v roce
2021. Na konci letoSniho roku bychom radi méli pres 70 pobocek a byli tak
opét mnohem blize nasim klientdm. Mame pfipravenou celou fadu vyzev pro
letosni rok, jedna z nich je vzdélavani. Momentalné se tomuto projektu velmi
usilovné vénujeme a na jare ho jako prvnim predstavime véem NEXTAKUM
na celofiremni konferenci pfi oslavé 16. narozenin NEXT REALITY. Na poli
technologickém pfipravujeme dlouhodoby projekt, ktery usnadni, zrychli a
dost mozna zméni kazdodenni realitni fungovani maklérd v CR. Kdyz je pro
vas prace konickem a mate partu skvélych kolegd, je to radost...

Na otazky odpovidal Petr Zelenka, reditel partnerské sité NEXT REALITY






