NOXT

»S realitkou, nebo bez?“

Vysledky priuzkumu pfinasi realitnim kancelafim dobré i
Spatné zpravy

Jak Cesi a Slovaci doopravdy véFi realitnim kancelafim? Doposud jsme si
tuto otazku zodpovidali spiSe na zakladé nasich pocitd. Do dnesnich dn(
chybéla tvrda data.

Jednoznacné se za poslednich dvacet let dlvéra v realitni maklére zvysila.
Trh postupné opoustéji neseridzni subjekty. Praktiky jako klamavé nastaveni
inzeratl nebo natlak do podpisu smlouvy jsou minulosti. Lvi podil na tom ma
zakon o realitnim zprostfedkovani, ktery znamena mimo jiné to, ze profesi
maklére uz nemUze vykonavat prakticky kazdy. Nepoctivi realitaci tak vyklizi
pole.

Jejich plsobeni v minulosti ale predstavuje stin, ktery se vznasi nad
aktualnim realitnim trhem. Jsou klienti, ktefi realitnim maklérim nevéri. A ktefi
v pfipadé prodeje nemovitosti délaji vSe pro to, aby cely proces zvladli sami.

Nemovitost prodavala takrka polovina respondentu,
vétsina prostrednictvim RK

Zéakladni otazka prlizkumu byla jednoduché. Prodavali jste vy nebo nékdo ve
vasem okoli nemovitost? Pokud znéla odpovéd ANO, nasledovala otazka:
Jak prodej nemovitosti probihal? Kdyz respondent na zakladni dotaz
odpovédél zaporné, byl dotazan: Pokud byste prodavali nemovitost, vyuZili
byste realitniho maklére &i kancelar, nebo byste se o prodej pokusili sami?

Vysledky Setfeni ukazuji nasledujici tabulky.



Prodavali jste Vy nebo
ve Vasem okoli nemovitost?

ANO 43%

NE 57%

Jak prodej
nemovitosti probihal?

Vyuzili sluzeb realitniho o
zprostiredkovatele 43 /O

Prodej uskutecnili sami 3 8%

O prodej se pokusili
sami, ale nakonec vyuzili o
zprostiredkovatele 1 2 A’

Jinak 7%




Pokud byste prodavali nemovitost,
vyuzili byste realitniho maklére ¢i kancelar,
nebo byste se o prodej pokusili sami?

ANO 38%

NE 62%

Vysledky jsou velmi zajimavé. Vyplyva z nich, ze z lidi, ktefi naroény projekt
prodeje nemovitosti absolvovali, vice nez polovina vyuzila sluzeb realitniho
zprostiedkovatele. Ke 43 % dotazovanych, ktefi tak ucinili rovnou, je totiz
treba pricist jesté 12 %, ktefi méli na zac¢atku pochybnosti a pokusili se o
prodej svépomoci. V pribéhu procesu ale zjistili, Ze na prodej sami nestadi,
nebo je realitni maklér ziejmé presvedcil, Ze maji prodavat pres néj. Celkem
tedy realitni zprostfedkovatelé pomohli 55 %.

Statisticky vzorek lidi, ktefi prodej jes$té neuskutecnili, ukazuje zcela jiné
tendence. Jen 38 % duvéruje realitnim kancelafim. Celych 62 % by se o
prodej pokusili sami.

Jedna dobra, jedna Spatna zprava

Pro realitni kancelare z toho plyne jedna dobra a jedna Spatna zprava.
Zacneme tou Spatnou - z téch lidi, ktefi nemovitost nikdy neprodavali, vefi
realitnim kancelafim jen tretina. Realitni maklére jesté porad maji co délat ve
vylepsSeni PR. Vyzvou pro pristi roky je presvéddit téchto 62 %, Zze ma smysl
povolat k prodeji nemovitosti odbornika. Jde totiz o komplexni proces, ke
kterému se poji fada nalezitosti — zajisténi vypisu z katastru nemovitosti,
vytvoreni znaleckého posudku, pfiprava kupni smlouvy, prepis vlastnika,
podani pfiznani k dani z pfevodu nemovitosti, pfedani nemovitosti a tak dale.

Dobrou zpravou ale je, Ze vice nez polovina téch, ktefi nemovitost opravdu
prodavali, sluzeb realitni kancelare vyuzila. Mozna zde funguje efekt
obeznameni s problematikou. Vyzkumu se Uc¢astnilo mnoho lidi, ktefi

s nutnosti prodeje nemovitosti konfrontovani nebyli a mozna ani nebudou.



Je pouze jejich zkreslenou predstavou, Ze na cely proces vystaci sami.
Mozna by zménili nazor, kdyby se tématu vice informovali a zjistili, kolik
takovy prodej nemovitosti svépomoci da prace.

Prodej nemovitosti s pomoci kvalifikovaného realitnino zprostfedkovatele je
pohodInéjsi, bezpelnéjsi a Casto rychlejsi nez prodej svépomoci. Touto
cestou ma klient jistotu, ze za svou nemovitost ziska nejvy$si moznou cenu.



