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HVEZDICKA MEZI NASIMI MAKLERI - ANNA
HATLAPATKOVA

Anna Hatlapatkova, velice pfijemna a inspirativni Zena, ktera patfi k nasi
rodiné jiz druhym rokem. Dokéazala, Ze tvrda prace opravdu pfinasi ovoce.
HvézdiCka - nejen pro jeji pracovni uspéchy, ale také energii, ktera z Anny pfi
praci pfimo srsi. Anna ziskala druhé misto pfi letoSnim vyhlaseni maklére
roku za rok 2021. Coz je opravdu neskutecny vysledek, vzhledem k jejimu
kratkému pUsobeni v oboru. Jak se dostala k praci maklére, co ji pomohlo a
hlavné zda opravdu existuje osvédceny recept na Uspéch, na to jsme se
Anny zeptali pfi naSem rozhovoru.

K ¢emu prikladate svij uspéch?

Svdj uspéch stavim do dvou rovin. Tou prvni je samoziejmé tvrda prace, kdy
jsou skute¢né dny, ve kterych témér nespim a fesim vSe tak, aby to bylo pro
mé klienty ,,dokonalé“. Jsem obrovsky punti¢kar a na mé praci to jde vidét.
Nespokojim se s primeérem. Jsem tvrda na sebe, ale stejné i na své pracovni
okoli. Diky tomu jsem se ale obklopila lidmi, ktefi jsou skvéli a k praci
pfistupuji zodpovédné. Bez dfiny a XY hodin stravenych nad pocitacem
nebo za volantem by to rozhodné neslo.

Druha rovina mého Uspéchu je potom zaloZena i na Stésti. Vim, Ze tohle
nechce moc lidi slySet, ale kroky, které jsem délala byly evidentné spravné.
Prinesly zajimaveé pfilezitosti a pomohly mi vystrelit rychleji, nez jsem
predpokladala. Dilezité je ale pochopit jednu véc - jedno bez druhého
fungovat nikdy nebude. Mlzete mit §tésti kolik chcete, ale kdyz si ,,nekoupite
los“, nevyhrajete. Mlzete mit mnoho prileZitosti, ale pokud do nich nejdete
po hlavé a nevidite je, je vam to k ni¢emu.

Jak jste se dostala k praci maklérky u NEXT REALITY?

Nejvétsi skolu zZivota a pracovniho nasazeni jsem ziskala v mém
predchazejicim plsobeni. Dlouhou dobu jsem se vénovala finanénimu
poradenstvi ve spolec¢nosti Partners Financial Services, a.s. Tam jsem
potkala i svého Zivotniho partnera a zaloZili jsme rodinu. To, co mé na
financich bavilo, byl hlavné Uzasny pocit, kdyz jsem klientdm ménila Zivot.



Kdyz jsem vidéla jejich nové bydleni a pomohla jim ho zrealizovat a splnit si
sen. K nemovitostem jsem tihla vlastné celou dobu. Jenom z té druhé strany.
A kdyzZ jsem se po materské rozhodovala, co dal, reality byly jasnou, a
vzhledem k &innosti mého muze (feditel finanéné poradenské kancelare), i
logickou volbou. A kam jinam chcete na nasem trhu jit, kdyz mate v krvi
pracovni filozofii fér pfistupu a chcete to nejlepsi pro klienta? Chtéla jsem si
udrzet podobnou kulturu zazemi a mysleni vedeni spole¢nosti, jako ma
Partners.. Chci se i za 30 let podivat do o¢i svym klientdm a mit s nimi hezky
vztah. NEXT byla jasnou volbou. | diky Uzké spolupraci pravé s Partners.

Je to vas prvotni obor?

Pokud mate na mysli finance, tak v ramci podnikani ano. Vystudovanou mam
ale filozofickou fakultu se zamérenim na lingvistiku. Chtéla jsem se vénovat
jazyklim, po Skole jsem vSak skoncila ve firmé zamérujici se na outsourcing.
Ale to byly roky zaméstnani a na to uz moc vzpominat ani nechci. Skute¢na
prace byla opravdu az ve chvili, kdy jsem si zodpovédnost za sebe prevzala
ja sama. A z financi to byl uz jenom malinky krli¢ek do realit. Navic zjistuji, ze
diky tomu, jak se orientuji dodnes v postupech na finanénim trhu, tak mi to
pomaha v komunikaci s potencionalnimi zajemci o mnou nabizené
nemovitosti.

Byl to vzdy Vas sen?

Myslite reality? Neméla jsem konkrétni sen o tom, co budu délat. Méla jsem
jenom vizi. Smysluplnou praci, férovost, vlastni brand a tvofit sny. To, ze je
nakonec tvorim v realitach je pouze souhra okolnosti, ktera mi ale dala
obrovsky smysl zivota.

Existuje podle Vas néjaky recept, jak uspét v tomto
oboru?

Jsem rada, Ze se mé& na to ptate. Myslim, Ze realitni maklé¥i v CR maiji zatim
vétSinou bohuzel podobnou poveést, jakou méli finanéni poradci pred cca 15
- 20 lety v zagatcich finanéniho poradenstvi v CR... ,,Jsou zbyteéni, jen t&Zi z
lidi penize a kazdy si to umi lip zaridit sam...“ Co kdyzZ je to ale celé jinak?
Co kdyz se tady prave bavime o dvou profesich, které jsou budoucnosti
klientskych sluzeb? Véfim, Ze tomu tak bude... Ne, nedokaze to kazdy.
Kdyby ano, tak tu nebéha nikdo jiny, nez poradci a makléfi. Proto tvrdim, Ze
je potreba si uvédomit, co tady vlastné budujeme. Kdyz jedu za klienty, kdyz
s nimi jednam, kdyz néco slibim, Ze poslu, zafidim a ,,i se sirkami v ocich“ ve
dveé rano to opravdu jesté posilam, vzdy mam v hlavé tu podstatnou véc -
tvofim presah pro dalsi generace.



Tvofim brand a tvar sluzby, jak si myslim, Ze by méla vypadat. Chci, aby
jednou moje déti byly na mne hrdé... Chci, aby moje kancelar a vSe, co tady
dnes délam a pro¢ jedu timto tempem, tady zanechala vzor dalSim. Aby lidé
vnimali realitniho maklére jako nezbytnou soucast jakékoliv nemovitostni
realizace. TakZze ma rada: ,,Pokud nemate hluboko v DNA tuto vizi. Pokud
nechcete zménit svét, i kdyz jen tfeba na ,lokalni“ drovni, tak to nedélejte
radéji vlibec. Na té praci je to vzdycky znat...“

Co byste poradila za¢inajicim maklérum?

Vydrzte, tvorte, méjte vize a cile. Musite chtit vic, nez je primér. Pokud do
toho date srdce, vrati se vam to obrovskym zplsobem zpatky. Nic ale nejde
samo a ke vSemu se ¢lovék musi propracovat.

Pfejeme Ani¢ce mnoho pracovnich Uspéchd, at je i nadale usmévava a
nabita pozitivni energii, protoze takovych lidi neni nikdy dost. Véfime, ze
dokéaze splnit svlij sen a bude nadéle tvorit svét lepsim mistem. Z pfibéhu
Anny Hatlapatkové bychom si méli odnést jedno silné poselstvi, a tim je
odkaz ¢loveéka - neboli presah do dalSich generaci. Pokud v sobé objevime
touhu vytvorit z prostoru kolem nas pfijemné prostredi plné upfimnych
usmévl a férovosti, mizeme s klidnym svédomim predat tento svét nasim
détem, ale také nam samotnym. Jsme vdécni, Zze diky lidem jako je nase
maklérka Anna se tento sen o lepsi budoucnosti mlze stat skutec¢nosti.



