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Jak koupit nemovitost v dnesni dobé, kdyz jsem vzdy
az nékolikaty zdjemce v radé?

Mnoho klient(, kteri dnes kupuji nemovitost, se s tim urcité setkali. Zavolaji na nabidku
realitni kancelare a maklér jim oznami, Ze pred nimi volala rada dalSich a o danou nemovitost
je velky zajem.

V lepsim pripadé bude vybér kupujiciho realizovan na zakladé predlozené nejvyssi cenové
nabidky. V tom horsim pripadé, se vy jako zajemce na prohlidku dostavite a zjistite, ze
maklér dal dle dohody s majitelem nemovitosti prednost zajemci, ktery byl prvni v poradi.

Jak tedy v dnesni dobé vlastné koupit nemovitost?

V prvni radé je treba si uvédomit, v jaké situaci se dnes trh nachazi. Poptavka dramaticky
prevysuje nabidku a to prakticky ve vSech segmentech nemovitosti. Zajem je o byty, domy i
pozemky. Samostatnou kapitolou a fenoménem dnesni doby jsou pak rekreacni objekty.

Ceny nemovitosti pochopitelné diky malé nabidce rostou. Pokud chtéji zajemci vyhodné
koupit, zfejmé budou mit smulu. Proc? Protoze slovo ,,vyhodné* si vétsina z nich predstavuje
jako cenové zvyhodnéni, treba v porovnani s obdobnymi nemovitostmi v daném misté. Na
druhé strané je vsak majitel, ktery levnéji prodat nepotrebuje. Vi, Ze v pomyslné radé za
vami, budou dalsi zajemci, ktefri si radi priplati, aby nemovitost ziskali.

Kupujici tak musi ze svych Gvah slovo ,,vyhodné“ vypustit s musi se soustredit primarné na
pojem koupit.

Tak jako klient, ktery nas nedavno oslovil se zadosti o radu. Ma hotovost, rok jezdil po riznych
prohlidkach a vzdy mu nemovitost utekla. Nebo se setkal s aukci, kde se cena nemovitosti
licituje. Poradili jsme mu, aby respektoval soucasnou situaci a fakta. Pokud mate hotovost,
nabidnéte rychly zpusob nakupu. NezdrZujte proces zbyteénym rozmyslenim, nepozadujte
slevu, jdéte hned do rezervace a informujte majitele nebo realitniho maklére, Ze jste pripraven
maximalné urychlit cely proces nakupu. Tak, aby majitel ziskal financni prostredky v radech
pristich nékolika tydna.

No a ono to opravdu vyslo, klient zménil strategii a Sel tvrdé a primocare za koupi. Dnes jiz
nemovitost vlastni a i kdyz nekoupil ,,vyhodné*, tedy na Ukor finanénich prostfedkd majitele,
jeho pomyslnou vyhodou je, Ze vibec koupil. Oproti tomu jsou dnes v databazich realitnich
kancelari tisice klient(, ktefi marné nemovitost shani a koupit nemohou.

Nakonec je treba si v kontextu ukazatel( trhu fict; opravdu je nevyhodné koupit za plnou,
neboli nabidkovou cenu? V dobé, kdy nemovitosti za posledni tfi roky vzrostly v priméru o 50 %
a i letos se oCekava rlst na urovni 5 az 10 %? Urcité ano.



